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ИЗМЕНЕНИЕ № 1
ПОЛОЖЕНИЯ О ПОРЯДКЕ ПРЕДОСТАВЛЕНИЯ

ОПТОВОЙ СКИДКИ ПОКУПАТЕЛЯМ НА ПРОДУКЦИЮ 
СТОЛБЦОВСКОГО ФИЛИАЛА ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ 

КОМБИНАТ»

Е Положение о порядке предоставления оптовой скидки покупателям 
на продукцию Столбцовского филиала ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ 
.КОМБИНАТ» (далее - I Сложение) изложить в следующей редакции:

«ПОЛОЖЕНИЕ
О ПОРЯДКЕ ПРЕДОСТАВЛЕНИЯ ОПТОВОЙ СКИДКИ 

ПОКУПАТЕЛЯМ НА ПРОДУКЦИЮ СТОЛБЦОВСКОГО ФИЛИАЛА 
ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ КОМБИНАТ»

1. Общие положения

ЕЕ Настоящее Положение о порядке предоставления оптовой скидки 
покупателям па продукцию Столбцовского филиала ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ 
САХАРНЫЙ КОМБИНАТ» (далее - Положение) определяет механизм 
стимулирования продаж.

Е2. Положение разработано в соответствии с действующим 
законодательством Республики Беларусь о ценообразовании и учетной 
политикой Столбцовского филиала ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ 
КОМБИНАТ» (далее Филиал) в области ценообразования, согласно которой 
производитель имеет право предоставлять скидки, в том числе оптовые, с 
установленных им отпускных цен.

ЕЗ. Положение определяет порядок и условия предоставления Филиалом 
оптовой скидки от сформированной отпускной цены, помещенной в 
прейскурант.

1.4 . В Положении используются следующие термины и их определения:
отпускная цена - цена, устанавливаемая Филиалом на произведенную и 

реализуемую продукцию, согласно действующего прейскуранта;
плодоовощная консервированная продукция (далее - продукция) - в 

контексте и для целей Положения продукция, выпускаемая Филиалом;
оптовая скидка - снижение отпускной цепы Филиала на продукцию, 

предоставляемое покупателю, при выполнении последним изложенных в 
Положении условий приобретения указанной продукции;



оптовая торговля - вил торговли, связанный с приобретением и продажей 
продукции для использования в предпринимательской деятельности или иных 
целях, нс связанных с личным, семейным, домашним и иным подобным 
использованием;

розничная торговля - вид торговли, связанный с приобретением и 
продажей либо продажей продукции для личного, семейного, домашнего и 
иного подобного использования, не связанного с предпринимательской 
деятельностью;

отчетный период - календарный месяц, с первого числа по последнее его 
число включительно, предшествующий текущему месяцу.

1.5 . Целями предоставления в соответствии с Положением оптовой 
скидки являются:

обеспечение представленности в столичных и региональных торговых 
объектах Республики Беларусь продукции Филиала;

снижение транспортно-логистичсских затрат при обеспечении
региональных торговых объектов продукцией Филиала;

снижение рисков по образованию просроченной дебиторской
задолженности;

увеличение объемов единовременной и среднемесячной отгрузки.

2. Субъекты, которым предоставляется оптовая скидка
2.1. Оптовая скидка с отпускной цены предоставляется юридическим 

лицам и индивидуальным предпринимателям (далее - Покупатели), 
осуществляющим исключительно оптовую торговлю и соответствующим 
с л ед у ю щ и м требования м:

2.1.1. отсутствие объектов собственной розничной торговли;
2.1.2. приобретение продукции Филиала исключительно с целью оптовой 

торговли;
2.1.3. наличие не менее 10 действующих договоров с торговыми сетями 

(республиканского и регионального масштаба) с общим охватом не менее 300 
торговых объектов;

2.1.4. обеспечение наличия продукции Филиала в не менее, чем в 100 
торговых объектах сетей;

2.1.5. отсутствие просроченной дебиторской задолженности перед 
Филиалом, а также перед ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ КОМБИНАТ» 
на момент заключения нового договора и (или) согласования поставки новой 
партии товара.

Несоблюдение любого из указанных выше требований, лишает 
Покупателя права на оп товую скидку.

3. Вид, размер и условия предоставления скидки

3.1. Покупателям предоставляется оптовая скидка с отпускных цен в 
размере, определяемом по соглашению сторон, но не более 10%.



3.2. Указанная в п. 3.1. настоящего Положения оптовая скидка нс 
суммируется с иными скидками согласно действующим положениям Филиала.

3.3. Конкретный размер оптовой скидки но каждой позиции продукции 
устанавливается сторонами в протоколе согласования цен, который является 
неотъемлемой частью договора.

4. Документы, подтверждающие обоснованность предоставления 
Покупателю оптовых скидок

Документами, подтверждающими обоснованность предоставления 
Покупателю оптовой скидки, являются:

4.1. надлежащим образом заверенная копия устава Покупателя;
4.2. надлежащим образом заверенные копии действующих договоров с 

торговыми сетями с подтверждением локации торговых объектов;
4.3. официальное письмо, подписанное руководителем юридического 

.лица (индивидуальным предпринимателем), свидетельствующее об отсутствии 
объектов собственной розничной торговли;

4.4. оперативные данные по отгрузке продукции, па которую 
предоставлена скидка, индивидуально по каждому Покупателю за отчетный 
период;

4.5. ■ документы, указанные в и. 4.1. - 4.3. в обязательном порядке 
запрашиваются при заключении договора с Покупателем (с момента 
возникновения у Покупателя права на оптовую скидку в соответствии с 
настоящим Положением, если договор действующий).

4.6. В дальнейшем Покупатель но требованию предоставляет в бюро 
сбыта и маркетинга Филиала (за подписью руководителя юридического лица 
(индивидуального предпринимателя) реестр товарно-транспортных накладных 
отгруженной продукции, содержащий локацию торговых объектов, в которых 
представлена продукция Филиала.

4.7. По запросу Продавца Покупатель обязан предоставить любую иную 
информацию, подтверждающую эффективность предоставления скидки и во 
исполнение целей ее предоставления, указанных в п. 1.5. настоящего 
Положения.

5. Ответственность за исполнение настоящего положения
5.1. Бюро сбыта и маркетинга обеспечить:
5.1.1. оформление протокола согласования цепы, визирование его 

заинтересованными работниками (экономист, специалист бюро сбыта и 
маркетинга) и Покупателем, утверждение сто директором Филиала нс реже 1 
раза в квартал;

5.1.2. информирование Покупателей о предоставляемых оптовых 
скидках;

5.1.3. контроль за обоснованностью предоставления оптовых скидок 
Покупателям, в соответствии с настоящим Положением посредством:
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регулярного выборочного мониторинга (нс реже одного раза в месяц) 
указанных Покупателем торговых сетей на предмет наличия в них продукции 
Филиала;

регулярного мониторинга (нс реже одного раза в месяц) информации из 
Торгового реестра Республики Беларусь па предмет наличия у Покупателя 
собственных торговых точек.

Результаты мониторингов, не позднее первого числа месяца, следующего 
за отчетным периодом, посредством докладной записки (с приложением 
информации, указанной в п. 4.6.) доводятся до сведения директора филиала для 
принятия решения о предоставлении (отказе от предоставления) Покупателю 
скидки в соответствии с настоящим I [сложением.

5.2. Финансово-экономическому отделу обеспечить надлежащее 
оформление товаросопроводительных документов в соответствии с 
действующим законодательством.

6. 1[сложение вступает в силу, вводится в действие на основании 
соответствующего приказа генерального директора ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ 
САХАРНЫЙ КОМБИНАТ» и действует по 31.12.2024 года включительно.».

2. Указанное изменение вступает в силу и вводится в действие 
приказом генерального директора ОАО «ГОРОДЕЙСКИЙ САХАРНЫЙ 
КОМБИНАТ».
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